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Erfolgsstory in Krisenzeiten

Hochheimer Unternehmen griindet Niederlassungen im Ausland

Fiir die Technogroup hat
die Wirtschaftskrise zwei
Gesichter, Durch

der Te IT-Service
GmbH. Zur Zeit stehen er-
wa 140 Mitarbeiter auf der
Gehaltsliste. Und die Griin-
dung von zwei Tochterge:
sellschaften in der Schweiz
und in Osterreich zeigt an,
dass die Zeichen weiter auf
Expansion stehen.
Gebeutelter Markt

Der Umsaz hat im vergan-
genen Jahr mit dieser Ent
wmﬂmgnmhtg-m&hnu
Aber Fischer ist

sehr zufrieden damit, dass
die 10 Millionen Euro aus

dem Jahre 2008 wlcdcr e
reicht werden konnte. .In
cinem Umfeld, in dem der
Marks richtig gebeutelt wur-
de, haben wir uns gut be-
hauptet®, sagt Fischer.

Das hat schon seine
Griinde, Die Technogroup
befasst sich mizhﬁr War-
tung i Com-
P.m:::i! bei grofen
Firmen - und die schalten
in einer Krise nicht einfach
ihre Rechner aus. AuBerdem
wird diese Arbeir durch Ser-

vi geregelr, die c'r
r:mm ein bis drei

Jahren haben. Freilich hat es
einige Falle von Insolvenz
gegeben, und dann nuezt

der Technogroup auch ein
Vertrag nichts.

Ziel wachstum

gen wurden diese

aber dadurch, dass
eine Reihe neuer Kundem
gewonnen wurden, Einige
von diesen standen vor der
Wahl, in neue Computersys-
teme zu investieren oder ei-
nen Servicevertrag mit ei-
nem Anbicter abzuschlie-
fen, der nichr an cinen Her-
steller gebunden ist und da-

her ein gunstigeres Angebot

machen kann. .Das ist wie
bei den Autowerkstatten®,
verglmch:th:r.Dm:r!-:F
fekr jedenfalls hat den Um-
satz der Technogroup aber
die Krise geretter. Fir das
laufende Jahr aber setzt Fi-
scher wieder voll auf Wachs-
tum, und er kann diesen
dﬂpﬁminnul auch begriin-
£n.

Expansionsplane
Da ist erstens die Titsache,
dass der bestand im
Januar mehr als zehn Pro-
zent hoher war als ein Jahr
zuvor. Und zweitens geht er
davon aus, dass auch die
Toch in den
beiden Alpenlindern ihren
dgmcn Beitrag leisten kon-
dm!.@mlu:h m;ln l:l die Kun-
gewesen, die die Expan-
sion nach Osterreich und in
die Schweiz veranlasst hat-
ten. Denn viele Unternch-
men sind grenziberschrei-
bmd tatg, und wer sein
Computersystem in  Miin-
chen von der Technogroup
warten lasst, mochte das
auch in Salzburg und Wien
tun. Ohnehin ist es fir die

Technogroup wichtig, Mir-

arbeiter moglichst nahe am
Kunden zu haben - wenn
duulll Rechner mﬁfallemh
sollte ein zwei
hhviusmnhmduuhmn
Furﬁ:thcrnnddmﬂw-
ungen in Osterreich

heifen muss, dass in nachs-
ter Zeit weitere Tochterun-
ternehmen in anderen Lin-
dern gegrunder werden sol-
len. In den Niederlanden
beispiclsweise hat das Un-
ternehmen  auch  einige
Kunden. und die lassen sich

gut von Deutschland aus

bedienen.

Zusitzlicher Umsatz im
Inland sollen auch die Ser-
vice-Pakete fiir
me erzeugen, die die Tech-
nogroup anbictet. Auch das
seien lizierte £,
dic i Seb el et
repariert  werden miissen,
beschreibt Fischer, warum
dieses Angebot gut ins Ge-
schifisfeld seiner Firma
passt. Mit den ersten Reak-
tionen der Supermarktket-
ten ist er zufrieden.
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